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Steve Landis, Broker, MBA, CDPE, e‐Pro, DRE Lic# 01721079
(760) 716‐4402, steve@landisrealestate.com 
 

 Top 3% of REALTORs nationwide 
 Experienced negotiators – a combined 40 years of 
successful real estate and business negotiations 

 Work with buyers, sellers, investors and the luxury market 

Sue Landis, Broker, GRI, CRS, CLHMS, DRE Lic# 01415970
(760) 715‐6017, sue@landisrealestate.com   

 

 Top REALTORs in zip code 92010 and Calavera 
Hills in 2007, 2008 & 2009 

 Professional, well‐known and respected 
REALTORs. 

                          Landis Real Estate, 3585 Seaview Way, Carlsbad, CA 92008   DRE Lic# 01840332                            Tel: (760) 715‐6017                  Sue & Steve Landis          

www.LandisRealEstate.com 
 

Visit us here!      www.CalaveraHills.info 

 

Find tips and 
tools to make 
selling, buying 
and financing 
easier! 

Search over 10,000 
active listings using 
the industry 
standard in search 
tools. 

 

Community 
information, maps, 
sales data, 
community virtual 
tour and more! 

SOLD STATS FOR YOUR AREA: (Sold over the last 6 months from the Multiple Listing Service)                                                                                               Area 4 
Price$=List Price, LP/SF=List Price Per Square Foot, SP=Sold Price, SP/FT=Sold Price Per Square Foot, COE=Close of Escrow date, DOM=Days On Market 
 

Detached homes built before 2000 – The Colony/Edinburgh Estates, The Knolls

 

Detached homes built since 2000 – Barrington, Capistrano, Montara, Nantucket, Ravinia, Sheffield and Summerhouse 

Data from SANDICOR, Inc. for 03/13/10 through 09/13/10 and represents properties listed or sold by various brokers. If your property is currently listed this is not meant as a solicitation. 
 

Have a question? Want a quick answer?  Call us anytime at (760) 716‐4402! 

Calavera Hills Market Update – September 2010                                                                                            
 

Market activity in Calavera Hills remains pretty balanced, but it has slowed down slightly with the end of summer approaching.   
Normal  sales  volume  trends do  typically  show a  smooth decrease  from  the end of  summer  through  the end of  the year.   A 
‘balanced market’  is one where the number of homes for sale  is equal to or  less than the number of homes sold  in the  last 6 
months.   This equilibrium also means that there is approximately 6 months of inventory of resale homes available – a sign that it 
is neither a buyers or sellers market.  The new homes at The Foothills on the corner of Cannon Rd and College Blvd does provide 
some  additional  competitive  pressure  and  are  not  included  in  this  calculation.   While  they  provide  another  alternative  to 
Calavera Hills resale homes, buyers have been slow to buy these homes due to the costs of upgrades, landscaping and fees.  In 
fact Mello Roos fees have recently been lowered by the builders to attract more buyers.  Even with slow sales they continue to 
build out their first phases, which will only add to the number of available homes.  The bright spot continues to be interest rates.  
With rates continuing at historic lows – around 4.5% for a conventional 30‐year fixed mortgage – buyers are still eager to take 
advantage of these rates now.  For any questions or comments, please give us a call or an email anytime at 760‐716‐4402 or 
team@landisrealestate.com.   


