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Steve Landis, Broker, MBA, CDPE, e‐Pro, CNE, DRE Lic# 01721079
(760) 716‐4402, steve@landisrealestate.com 
 

 Experienced negotiators – a combined 40 years of 
successful real estate and business negotiations 

 Industry‐leading marketing and technology

Sue Landis, Broker, GRI, CRS, CLHMS, DRE Lic# 01415970
(760) 715‐6017, sue@landisrealestate.com   

 

 Separately branded luxury home marketing suite 
 Short  sale experts with an experienced negotiator 
 Buy/Sell, Investments and Property Management

                          Landis Real Estate, 2588 El Camino Real, F‐251, Carlsbad, CA 92008   DRE Lic# 01840332             Tel: (760) 716‐4402                  Sue & Steve Landis          

www.LandisRealEstate.com 
 

Visit us here!      www.CalaveraHills.info 

 

Find tips and 
tools to make 
selling, buying 
and financing 
easier! 

Search over 10,000 
active listings using 
the industry 
standard in search 
tools. 

 

Community 
information, maps, 
sales data, 
community virtual 
tour and more! 

Calavera Hills End of Summer Community Garage Sale – SATURDAY,  September 24th, 7am‐12noon, sign up by calling 
or emailing us at 760‐716‐4402 or team@landisrealestate.com.  We do the advertising and put out the signs – you just get your stuff ready and sell! 

Benefitting the Boys and Girls Clubs of Carlsbad

SOLD STATS FOR YOUR AREA: (Sold over the last 6 months from the Multiple Listing Service)                                                                                               Area 5 
Price$=List Price, LP/SF=List Price Per Square Foot, SP=Sold Price, SP/FT=Sold Price Per Square Foot, COE=Close of Escrow date, DOM=Days On Market 
 

Detached homes built before 2000 – The Colony, Edinburgh Estates, The Knolls

Detached homes built since 2000 – Barrington, Capistrano, Montara, Nantucket, Ravinia, Sheffield and Summerhouse

Data from SANDICOR, Inc. for 12/16/10 through 06/16/11 and represents properties listed or sold by various brokers. If your property is currently listed this is not meant as a solicitation. 

Have a question? Want a quick answer?  Call us anytime at (760) 716‐4402! 

Calavera Hills Market Update – June 2011                                                                                      
The big concern overall  in  residential  real estate  is  focused on whether prices will continue  to drop.   The main  factor affecting  the 
softening of the market are distressed properties – both short sales and foreclosures.  Detached homes in Calavera Hills have not had 
much price deterioration over the last year.  Based on ‘sold price per square foot’ prices have dropped 1.7% since last year at this time.  
However,  much  like  other  communities,  the  neighborhoods  that  have  had  the  most  distressed  sales  have  shown  the  most 
deterioration.  And most of the distressed sales in Calavera Hills come from the newer communities, where homes were sold closer to 
the peak of the market in 2005.   Logically more of the homeowners that bought closer to the peak of the market will be ‘underwater’ 
on their mortgages (where they owe more than the property is worth on the market) and will be more likely to have to short sell their 
home.  It was also close to the peak of the market when many of the more aggressive and exotic loan products were being utilized by 
banks and homebuyers.   These  loans are creating the third wave of foreclosures that  is predicted to peak  in the second half of 2011.  
Once the market ‘digests’ these distressed homes, it will be in a position to have prices start to climb again.  This could be by the end of 
2011 assuming the economy and the  lending market remain stable.   The one bright spot for the market are  interest rates – they are 
between  4.5%  and  5.0%  for  30‐year  conventional  mortgages  and  continue  to  keep  buyers  interested  in  real  estate  market 
opportunities.    For  any  questions  or  comments,  please  give  us  a  call  or  an  email  anytime  at  760‐716‐4402  or 
team@landisrealestate.com.   


